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 ملخص

عندما تقوم مؤسستان أو أكثر بترویج منتجاتها بشكل مشترك، فإنها تنوي تحسین فعالیة أنشطتها الترویجیة. هذا الترویج 
ساعد في توسیع سوق مؤسسة أو أكثر، مما یؤثر بدوره ت التي المشترك هو واحد من مستویات استراتیجیة التسویق التعاوني

بشكل إیجابي على ترویج منتجات الشركات الشریكة والطلب علیها والمبیعات بالإضافة إلى توفیر تكالیف التسویق. 
، (Karray & Sigue, 2016) التكمیلي یفید  قد معروففإن تسویق منتج تكمیلي بالتعاون مع منتج لذلك  وبالإضافة

من  المقاصد السیاحیةحول التسویق التعاوني بشكل رئیسي على الأنشطة التعاونیة على مستوى  السابقةكز الدراسات تر و 
التسویق التعاوني على مستوى مقدمي  الا أن ، مع القطاع الخاص للتسویق الفعالالعام  يلسیاحالقطاع ا شراكات خلال

  .من الدراساتفقد تم دراسته في عدد قلیل ة یالسیاح
 ,Agbo, Rousselière)التعاوني  ثلاثة نماذج لاستراتیجیات التسویق ةقارنتم م، في سیاقات أخرى غیر السیاحةو 

Salanié, 2015)  تحالف تسویقي لبیع المنتجات/ الخدمات إلى  مقدمو یتعاونتتضمن التسویق التعاوني الكامل (حیث
الخدمة أنفسهم ببیع خدماتهم بشكل مباشر وكامل إلى السوق)؛ البیع المباشر (حیث یقوم مقدمو و تسویق ال)؛ منتجاتهم

وقد مع الحفاظ على الحق في بیع خدماته مباشرة إلى السوق).  تحالف تسویقيللتسویق (الانضمام إلى  المختلطنموذج الو 
 فيمساعدتها و لیة للشركات الصغیرة التي لدیها قیود ما كبیرة ینطوي على إمكانات تحالف تسویقيتبین أن الانضمام إلى 

اختراق الأسواق العالمیة. ومع ذلك، فإن البیع المباشر مفید عند بیع الخدمات للأسواق المحلیة على الرغم من أنه لا یزال 
  یتعین علیهم التنافس مع مقدمي الخدمات الآخرین. 

 لتبنيوالفنادق الأربع نجوم في مصر  شركات السیاحةومقارنة العوامل المؤثرة في نوایا  استطلاعتهدف هذه الدراسة إلى و 
ختبار لابیانات الاستبیان التي تم جمعها  البنائیة الاحصائیة لتحلیلذج انمالتم استخدام وقد استراتیجیة تسویق تعاونیة. 

كبیر  والضغوط البیئیة والعوامل المیسرة والعوامل المثبطة تؤثر بشكل المكتسبةكشفت النتائج أن الفوائد و فرضیات البحث. 
 استراتیجیة تسویق تعاونیة. في تبنيوالفنادق  شركات السیاحةعلى نیة 

  ، الفنادق، مصرشركات السیاحة: التسویق التعاوني، الترویج المشترك، الدالةالكلمات 
 
 


